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Het eMarketingplan in 6 stappen!

1.Situatie: waar zijn wij nu
2.Doelstellingen: Waar willen wij heen
3.Strategie: Hoe komen wij daar
4.Tactiek: Met welke middelen komen we daar
5.Actie: Wat is het plan
6.Beheer: Zijn we er gekomen
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Zorg ook voor de juiste opvolging!
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De impact kan groot zijn!
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Een op de drie Nederlands kijkt naar vlogs
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Instagram, bizar populair
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Samenvatting:

Online adverteren werkt veel krachtiger dan een gewone reclamefolder. 

Het is goed voor de naamsbekendheid van je bedrijf

Er zijn diverse manieren om je met online adverteren bezig te houden om je naamsbekendheid 
te vergroten. 

Denk bijvoorbeeld aan een website, een blog op Facebook, een fotocampagne via Instagram of 
het dagelijks plaatsen van tweets. 

Online adverteren levert echter veel meer op 
dan alleen slechts naamsbekendheid.
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Wilt u meer weten en specifiek ingaan op uw bedrijf?

info@evize.nl
Twitter: @rdevisser
LinkedIN: https://nl.linkedin.com/in/rdvisser


